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MEGALLITHATATLAN A SUVOK SZARNYALASA VILAGSZERTE ES IDEHAZA -
TAROL A TOYOTA ES A LEXUS

A mértékado JATO legutébbi elemzéseibdl kideriil, hogy a SUV-ok szarnyalasa vilagszerte
épp olyan megallithatatlan, mint Eurépaban vagy épp Magyarorszagon. Kiilén izgalmas,
hogy vannak olyan autégyartéok, amelyek mindent egy lapra tesznek fel, amiben harom
kinai vallalat jar az élen: a Great Wall osszesitett eladasainak 99%-at, a Chang’an
értékesitéseinek 67%-at, mig a SAIC eladasainak 61%-at teszik ki a SUV-ok. A maga 58%-
aval nincs sokkal lemaradva tdlilkk az indiai Tata Group, és 56-56%-al a szintén kinai
Dongfeng és Geely sem. Erdekes ugyanakkor, hogy a SUV-mania talan legnagyobb
nyertese vilagszinten és Eurépaban illetve Magyarorszagon is a Lexus prémium markat is
jegyz6 Toyota, amelynek vilagszintii eladasaibol mindossze 25%-ot tesznek ki a SUV-ok.
Ennek egyik oka, hogy a Toyota 6sszességében minimum 6tszor tobb autét értékesit
vilagszerte, mint az egyes emlitett versenytarsak, a masik pedig az, hogy a Toyota a RAV4
révén nem csupan a SUV szegmenst teremtette meg, de a Lexus RX révén a japan vallalat
mutatta be az elsé kornyezetbarat hibrid elektromos SUV-ot, is amelybdl azéta mar
egészen széles portféliot kinal, igy egyszerre részesedik a SUV-ok és a z6ld autok iranti

sosem latott kereslet jelentette eldnyokbél.

Amint a JATO ramutat, az idén januar és aprilis k6zott vilagszerte gazdara talalé Gj autdéknak
immaron 34,2%-at, azaz 9,86 milli6 darabot tettek ki a SUV-ok - tavaly ez még csupan 30,8%
volt, a SUV eladasok 15%-al ndvekedtek az el6z6 év azonos id6szakahoz képest. Ez annyit tesz,
hogy ma minden harmadik a vilagban eladott Uj auté a SUV kategdriaba tartozik. A SUV
értékesitések leginkabb a kinai Great Wall értékesitéseit hatarozzak meg (99%-ban ezt ad el a
vallalat), legkevésbé pedig a Suzuki fligg a SUV-oktdl, a japan gyarté eladasainak 14%-at teszi
ki ez a szegmens. A kategériat megteremtd, és maig a vilag legnépszeriibb SUV-janak szamito
RAV4-est is forgalmazé Toyota eladasaibdl vildagszinten a Lexusszal egyitt 25%-ot tesznek ki a
SUV-ok, mégis, vilagszinten épp ugy, mint hazankban a japan gyartd neve jelent egyet a
szegmenssel. Ennek egyik oka, hogy abszolut értékben a vilagon éves szinten mintegy 10,3 millio
Uj autot értékesité Toyota és Lexus tobb SUV-ot ad el, mint barmelyik masik autégyarto, igy két

japan marka modelljeibél latunk legtdbbet a piacon. A Toyota egyébirant Eurépaban 3 SUV
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modellt, az elképesztéen népszeri C-HR és RAV4 mellett az offroad bajnoknak tartott Land

Cruisert is forgalmazza, ebbdl az elsd kettd elérhetd kérnyezetbarat hibrid elektromos hajtassal,
és 80%-ban ezzel is vasaroljak az tgyfelek. A Lexus jelenleg a kontinensen a kézepes méret
NX és nagyméretl, idéntdl hétuléses valtozatban is elérhetd RX luxus SUV-okat kinalja, de
hamarosan érkezik a kisméretl SUV-ok piacan uj alternativat kinalé vadonatuj UX is. A 99%-ban
hibrid elektromos hajtassal gazdara talalo NX és RX mellett a UX is elérhetd lesz kérnyezetbarat,
a varosi kdzlekedés soran akar 50-70%-ban tisztan elektromos lGzemd, karosanyagkibocsatas
mentes kozlekedést lehetévé tévd 6ntéltd hibrid hajtassal, aminek kdszonhetben a szakérték mar
most sikervaromanyosnak tartjak. Hogy miért olyan fontos az, hogy a Toyota és a Lexus egyditt
6 modellel képviselteti magat a legnépszeriibb SUV kategériakban? A valasz egyszer:
Eurdépaban a SUV-ok esetében nem érvényesllt a tobbi piaci szegmensben januar és majus
kozott tapasztalhaté lelassuld ndvekedési trend. Majusban 24.2 szazalékkal emelkedett a SUV-
ok eurdpai értékesitése, mig a tobbi karosszéria tipusban 8.5 szazalékkal visszaesett az eladott
jarmlvek darabszama. A vizsgalt 27 eurdpai piac kozil 23 esetében a SUV-oké volt a legjobban
teljesité szegmens, amelynek majusi kiemelked® szereplése egy hosszabbtavu trend része, ahol
immar a tizenharmadik hénapja tart a kétszamjegy(i ndvekedés. Erdemes megjegyezni, hogy
majusban a legtébb SUV Németorszagban talalt gazdara, a legnagyobb szegmensrészesedést

ugyanakkor Magyarorszagon hasitottak ki a SUV-ok az Ujauté piacbdl Eurépaban.

A korabban latott, folyamatos nbvekedés id6szaka valtozasokat eredményezett a piac
Osszetételében. A SUV-szegmens azért névekedett, mert a megszokott tipusok egyediili
alternativajaként szolgalt. A SUV-szegmens jelentésége evidens, ha a legfrissebb
modellbevezetéseket nézziik: a most piacra dobott autdk kbzel kétharmada SUV, ami azt jelenti,
hogy mind a piaci kinalat, mind a fogyasztoi kereslet ezekre az autdkra koncentralodik, és
vélhetben, ahogy a szegmens dominanciaja n6, az autogyartok egyre tébb ilyen modellt hoznak
majd ki. Ez a folyamat, illetve a dizeliizem( modellek visszaszorulasa azt eredményezi, hogy
modosul az autopiac bsszetétele. Ez azt jelenti, hogy a piac stabilizalodasaval a jbvében mar
nem véarhatunk a korébbi évekhez hasonld hatalmas névekedést. Erdekes lesz latni, miként alakul
a trend, és hogyan alkalmazkodnak az autogyartok a megvaltozott viszonyokhoz.” — fogalmaz

Felipe Munoz a JATO globalis elemzgje.

Majusban egyébirant a legnagyobb névekedést az 6sszesen 182.000 darabos értékesitést el6re
kisméretli SUV-ok produkaltak Eurépaban, amit valamivel lassab de még igy is latvanyos

béviléssel 208600 darabot elérd a kompakt SUV-ok kovettek. A piac legszélesebb
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kérnyezetbarat hibrid elektromos modellportfélidjat kinald Toyota és Lexus piaci pozicidit erésiti
a dizel eladasok folyamatos zuhanasa is, legtobb versenytarsuk ugyanis még korlatozott
kinalattal rendelkezik az alternativ hajtasu SUV-ok terén, igy a zold hajtaslancok sosem latott
népszeriisége és a SUV-ok szarnyalasa organikus médon nem vart magassagokba emelheti a

kornyezetbarat autdézas szinonimajanak tekintett két japan markat Europaban is.

Es hogy mi a helyzet idehaza? Januar és junius koz6tt a magyarorszagi Ujautd értékesitések
32,6%-at és a személyautoé eladasok 37,5%-at tették ki a SUV-ok. A k6zépkategodrias autok kdzott
a SUV-ok 29,4%-os részesedést értek el (15,5% B SUV, 8,3% C SUV és 5,6% D SUV), a
prémium auték piacan 41,1%-ot hasitottak ki a SUV modellek (18,4% D SUV, 15,3% E SUV és
7,3% E SUV). A kozépkategorias SUV-ok 49,5%-at és a prémium SUV-ok 78,3%-at vitték el a
vallalati flottaligyfelek, ami azt mutatja, hogy mig mara a koézépkategdrias SUV-ok a
kozépvezetbk, addig a prémium SUV-ok a felsévezetbk kedvelt vallalati autéi Magyarorszagon.
Es vajon hogy szerepelnek a vilag legtébb SUV-jat értékesitd Toyota és Lexus slagermodelljei a
hazai piacon? A minddssze masfél éve a piacra berobbané vadonatuj Toyota C-HR mar most a
C SUV szegmens masodik helyén all, 16,2%-0s szegmensrészesedéssel, a Toyota RAV 16,7%-
0s szegmens részesedéssel vezeti a D SUV értékesitéseket, a Toyota Land Cruiser pedig 13,8%-
0s szegmens részesedéssel a harmadik legnépszeribb F SUV. A Lexus NX 9%-0s
szegmensrészesedéssel az 6tddik legnépszeriibb prémium D SUV, a Lexus RX pedig 10%-0s
részesedéssel a hatodik legnépszeribb prémium F SUV. Izgalmas lesz latni, hogy az év végén

érkezd Lexus UX mekkora részesedést hasit majd ki a prémium C SUV szegmensbél.
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